Mistr realit i umeni

PhDr. Michal Miller je mezindrodné
uzndvanym hudebnim skladatelem
s fadou ocenéni. Soudasné na
nejvy33i Grovni &ivrt stoleti vyucoval
asijské bojova uméni. Dokdzal si
vyivofit svij viastni systém, ktery byl
a stéle je napodobovdn. Je
majitelem uméleckych agentur,
vydavatelstvi, reklamnich agentur,
poradenské spoleénosti, ale
zejména nékolika realitnich
kancelé&fi, z nichz ATDK Real patfi
mezi jednu z nejvétiich u nés.
Retézec ATDK Gsp&3né funguije od
roku 1990.

Jiz v nékolika rozhovorech jste ho-
vofil o mordlce v podnikéni, existuje
vibec v nasich podminkdch?

Sice sporadicky, ale existuje. Kromé
toho si vibec nemyslim, Ze by se
Uspésny podnikatel nutng musel
uchylovat k nemordlnim praktikédm.
Hlavni podminkou je pouze solid-
nost, zodpovédnost a souéasné pro-
fesionalita a drzeni se urcitych
zésad i pravidel. Pak |ze vybudovat
cokoliv na pevnych zdkladech.

Jak se z mezinarodné uzndvaného
skladatele stane uéitel bojového
uméni nebo spise Gspésny podnika-
tel v Oplné& jiném odvétvi?

Vim, Zze se mize zddt foto spojeni
neslucitelné, ale opak je pravdou.
Vzdy jsem délal jen jednu hlavni &in-
nost a té jsem se také plné vénoval.
Ostatni bylo vzdy jen doplikem

a relaxaci. Organizaéni aktivita je
asi mou vnitfni nutnosti a jednotlivé
odbornosti se pak viceméné proli-
naly jedna do druhé.

Pomdhd Vém v podnikéni filozofie
asijskych bojovych uméni2

Velmi, nauéil jsem se bleskové analy-
zovat situaci a presné odhadnout to-

ho, koho mdm proti sobé. Asijska bo-

jové uméni se od evropskych lisi tim,
ze nehledaii protivnika, ale hledaiji
cestu k osvobozeni sebe sama. Tento
bojovy systém nestoji jen na fyzic-
kych zékladech, ale na dusevnich
schopnostech. U¢&i nés, abychom se
dokdzali dobfe orientovat v kazdé
situaci a abychom i po deseti letech
pfi vzpomince na uréitou situaci méli
sami ze sebe dobry pocit.

Vase redlitni kanceldfe maji velmi
dobrou povést, umite vyhledavat
vyhodné nemovitosti riznych ce-
novych relaci podle prani klientd,
kiefi se na Vés obraceiji. Nejenom
t&ch, kiefi chtéji kupovat hotely, pen-
ziony, obchodni domy atd., ale

i b&Znych z4jemcd o mensi domky,
chaty &i byty, stejné jako dokdazete
prodat & pronajmout téméF cokoliv.
Prozradite ndm tajemstvi Vaseho
Uspéchu?

V zésadé je to dano znaénou ifi
nadeho zabéru, letitymi zkudenostmi,
ale i mnozstvim nasich odborné
skolenych pracovniki a spolupra-
covnikd, ktefi se kazdému klientovi
a kazdé nemovitosti vénuiji naplno

a jsou vybirani podle lokalit i specia-
lizaci, které jsou jim blizké.

Jak nejradsji relaxujete?

Pokud je to éasové mozné, tak

v kruhu rodinném, s pfételi nebo
sportem a spdnkem. Také mi
pomdhaiji stard asijskd zdravotni

a bojovd uméni.

Co Vém udéld nejvétsi radost?
Pot&3i mne, kdyz nékdo potvrdi, ze

jsem néco udélal dobfe a Ze to, co
délam, je k néemu.
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HOPPENSTEDT BONNIER

« databaze vice nez 28 700 firem z Ceské republiky ve struktufe B2B/A
* kontakty na vice nez 99 000 manazer( ceskych firem
¢ informace o vice nez 60 000 produktd, sluzeb a obchodnich znacek

HOPPENSTEDT BONNIER INFORMATION, s.r.0. Spitalska 885/2a, 190 00 Praha 9 e tel.: 266 799 255-56 * fax: 266 799 259-60 ¢ E-mail: info@

www.proodle.cz

* databaze vice nez 1,6 mil. firem z Evropy

e kontakty na vice nez 10,1 mil. manazer( z Evre

¢ informace o vice nez 3,9 mil. produktu,
sluzeb a obchodnich znacek

www.hbi.cz ¢« www.proodle.cz

Jak usetfit na postovném?

VyuZijte né3 produkt

* Efektivni a snadné zasilani informaci o zbozi a sluzbach na jakoukoliv adresu v CR
* Jiz od 500 ks podanych zasilek
* Lze podavat zasilky az do hmotnosti 1000 g
* Sluzba 3ita na miru pro vas direct mail, zasilka muze byt i atypického tvaru
* Vase zasilky zkompletujeme a zabalime nejmodernéjsi technikou
e muzete vyuzit mimo jiné selektivni vkladani pfiloh, personalizované pfilohy,
3D prilohy...

0Z stredni Cechy - tel: 221 132 810, 221 132 801
Postservis Praha - tel: 284 011 811, 284 011 810
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